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Andra kvartalet, 1 april — 30 juni 2018
« Nettoomsattningen uppgick till 1157 (1712) tkr

« Rorelseresultat fore avskrivningar (EBITDA)
uppgick till = 1696 (-340) tkr

Resultatet fore skatt uppgick till -2044 (-666) tkr
Resultat per aktie uppgick till -0,28 (-0,12) kr

Forsta halvaret, 1 januari — 30 juni 2018
« Nettoomsattningen uppgick till 2367 (2280) tkr

+ Rorelseresultat fore avskrivningar (EBITDA) uppgick
till = 3120 (-1335) tkr

Resultatet fore skatt uppgick till -3806 (-1868) tkr
Resultat per aktie uppgick till -0,53 (-0,36) kr

Antal aktier per 2018-06-30 uppgick till 7 231 000

(Jamforelsetal inom parentes avser motsvarande period foregaende ar)

Vasentliga handelser under forsta kvartalet
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Tecknat avtal med Bestseller for Jack & Jones, Coop
Norge AS och Johnells

Samarbete med Avensia

Stallt ut pa foljande massor; ECommerce+Shoptech
(Stockholm), RBTE (London), SEBC (Goteborg), VFM
(Goteborg)

Vasentliga handelser efter periodens slut

Tecknat avtal med Junkyard, Berggvist skor, Clas Ohlson

Lanserat ett eget butikskoncept, The Fitting Room
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Bolagets verksamhet

Affarsidé

Touchtechs affarsidé ar att tillhandahdlla helhetslosningar
till detaljhandeln for att digitalisera butiksupplevelsen sd att
den motsvarar konsumentens forvantningar. Med Touchtechs
losningar kan detaljhandeln oka och driva forsaljningen i butik.

Vision

Touchtechs vision ar att ge upphov till en shoppingsupplevelse
som far konsumenten att vilja atervanda till den fysiska butiken.
Bolagets ambition ar att bli en ledande global aktor inom
digitalisering av detaljhandeln.

Bolagets produkter och tjanster

Det tekniska begrepp som anvands inom Bolagets bransch for
att beskriva den kategori av produkter som Touchtech utvecklar
kallas for Endless-Aisle, vilket kan oversattas till "oandlig hylla”
pd svenska. Begreppet syftar pa att via en touchskarm kunna
presentera oandligt med information om exempelvis produkter.

Touchtechs produkter gor det maojligt for handlare att presentera
sitt fulla produktsortiment i butik och ger konsumenten
mojligheten att hitta och kopa produkter som inte finns fysiskt i
butiken.Bolagets kdrnprodukt ar en skalbar mjukvaruplattform (sa
kallad Software as a Service-tjanst) som licensieras till handlare
och anvands pa storre touchskarmar i fysiska butiksmiljoer.
Mjukvaran kompletteras med olika konsultationstjanster for att
implementera digitalisering i handlarens butiker.

Touchtech erbjuder idag tvd produkter, Touchtech Lima och
Touchtech Vendo, med tillhorande tjanster. Bada produkterna ar
utvecklade med fokus pa detaljhandeln men skiljer sig at i vissa
avseenden:

e Touchtech Lima lanserades 2012 och lampar sig bast for
att presentera information om komplexa och konfigurerbara
produkter sdsom presentation av olika bilmodeller och tillval
i en bithall.

e Touchtech Vendo lanserades 2015 och lampar sig bast
for att presentera produktinformation sdsom klader, skor,
inredningsartiklar och elektronik och mojliggor forsaljning av
produkter som den fysiska butiken inte har i lager.

I tillagg till Touchtech Lima och Touchtech Vendo erbjuder Bolaget
aven en rad konsultationstjanster med fokus pa att hjalpa handlare
att implementera respektive produkt och komma igdng med
anvandningen av produkten pd ratt satt.

Mer utforlig information om Touchtech kan med fordel lasas har:
https://goo.gl/c9aC8W

Senaste nytt pa Touchtech:

twitter: @touchtech
facebook: @wearetouchtech
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VD har ordet

Var malsattning for det forsta halvaret 2018 var att oka
igenkanningsfaktorn for Touchtech, paborja manga nya
dialoger med kunder inom retail och fa nya Vendo-kunder.
Darfor valde vi att investera i att stalla ut pa sju massor, varav
fyra i egen regi, dar vi visade prov pa var marknadsledande
losning och framtidsvision. Detta har bidragit till att vi

tecknat avtal med fler kunder an nadgon annan aktor inom
konfektionsbranschen i syfte att forena e-handeln med den
fysiska butiken.

Vi har fortsatt att utveckla vara samarbeten med varde-
adderande partners som Avensia, Vertiseit och Jetshop for
att bara namna nagra. For att vara partners och kunder
pa egen hand ska kunna integrera sina e-handels- och
affarssystem med Touchtech Vendo har vi forenklat
integrationsmojligheterna ytterligare. Fem av de senaste
atta kunderna har déarmed integrerats av kundens in-
houseutvecklare eller av en partner.

Vi estimerar att detta har bidragit med ca 1,5 - 2 miljoner
kronor i konsultationsintakter for vara partners. Pa lang sikt
ar detta valdigt positivt da ett partner-ekosystem som vaxer
kring Touchtechs losningar kan bidra till att bl.a. paskynda
var internationalisering. Samtidigt blir effekten pa kort sikt ett
minskat behov och belaggning av vara konsultationstjanster,
vilket ar en av anledningarna till att var omsattning inte ar
hogre under andra kvartalet, jamfort med samma period
foregaende ar.

Tack vare var partnerstrategi har vi kunnat fokusera pa att
forbattra var produkt ytterligare. Jag ar dvertygad om att pa
ldng sikt kommer vi med denna strategi snabbare skala var
affar med fler kunder och fler butiker. Det blir mer lonsamt
for bade kunden och vara partners dar vi kan fokusera pa
kompetens- och produktutveckling som vi licensierar istallet
for att underhalla kundunika integrationer.

Nagra utvalda handelser under juli och augusti

*  MQ utokar med tre nya butiker och ar darmed uppe i 22
butiker (26 skdrmar) anslutna

*  Elkjop utokar med tre nya butiker i Norge till totalt 4
butiker

+ JLindeberg lanserar som forsta kund en Vendo-
touchskarm pa Ahléns

*  Junkyards konceptbutik lanseras

« Signerar avtal med Berggvist skor, Junkyard, Clas Ohlson
for Vendo

« Clas Ohlson utokar med tre Lima-licenser till Clas Ohlson
museet och till butik i Finland

e Anstéller ny saljare, med lang erfarenhet fran retail-
branschen, till forsaljningsavdelningen

» Lanserar The Fitting Room pa Retail Arena-eventet

Jag ser fram emot en intensiv och handelserik hdst. Var
malsattning ar att fortsatt teckna avtal med fler retailers
och framforallt i nara samarbete med vara befintliga kunder
forbattra var losning och darmed oka mojligheten till att
ansluta fler butiker i snabbare takt.

Vi ser ocksa fram emot den 11:e oktober da vi slar upp
portarna till The Fitting Room i Nordstan, Goteborg. Ett nytt
butikskoncept som vill forena styrkorna mellan fysisk och
digital handel med potentialen att forandra retail i grunden.
Vart syfte med detta initiativ ar att utvardera nya lésningar,
driva utvecklingen i branschen och ta del av konsumenternas
respons och feedback pa konceptet.

For mer om The Fitting Room besok www.thefittingroom.store.
Vi hors i samband med nyhetsbrev om en manad.
Med vanliga halsningar,

Deniz Chaban
deniz@touchtech.com
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Finansiella
kommentarer

Intakter och kostnader:

Nettoomsattningen uppgick under forsta halvaret till 2367
TSEK vilket ar en okning med 87 TSEK mot foregdende
halvar.

Touchtech har under samma period okat sina totala
kostnader med 2021 TSEK eller 40%. Av detta avser
1383 TKR okade personalkostnader i samband med
nyrekryteringar. Bolaget har aven gjort storre satsningar
pd marknadskommunikation och narvaro pa massor
under denna period.

Likviditet och finansiering

Touchtechs banktillgodohavanden uppgick efter forsta
kvartalet till 7,5 MSEK (5,6 MSEK per 30 Juni 2017). Utover
detta finns det en outnyttjad checkrakningskredit pa 500
TSEK att tillga. Touchtech har rantebarande skulder om
2,8 MSEK (2,3 MSEK per 30 juni 2017).

Aktivering av FoU

Touchtech har under arets forsta kvartal balanserat totalt
918 TSEK avseende lonekostnader for utvecklingsarbete
av Touchtech Vendo. Immateriella anlaggningstillgangar
uppgick per 30 juni 2018 till 3,3 MSEK (2,6 MSEK).

Avskrivningar

Periodens resultat har belastats med avskrivningar
om 615 TSK (476 TSEK). Av dessa avser 503 TSEK (410
TSEK) avskrivningar pa egenupparbetade immateriella
tillgangar.

Redovisningsprinciper

Sammaredovisningsprinciper somtillampatsiforegaende
delarsrapport har tillampats vid upprattandet av denna
delarsrapport.

Revi 13 | . 13 I
Rapporten har inte varit foremal for granskning av
Touchtechs revisorer.

Aktien

Touchtechs aktie (TOUCH) noterades pa Spotlight
(Aktietorget) den 22 november 2017 och har ISIN-kod
SEQ0010414482

Den 30 juni 2018 fanns totalt 7 231 000 st utestaende
aktier.

Nasta rapport
Delarsrapport kvartal 3, 2018 publiceras den 30 november
2018
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Utvald finansiell information

Resultatrakning
Alla belopp i tusentals 2018-04-01 2017-04-01 2018-01-01  2017-01-01 2017-01-01
kronor -2018-06-30  -2017-06-30 -2018-06-30 -2017-06-30 -2017-12-31
3 man 3 man 6 man 6 man 12 man
Rorelsens intakter
Nettoomséttning 1 157 1712 2 367 2 280 4 255
Aktiverat arbete for egen 554 547 918 946 1 697
rakning
Ovriga rérelseintakter 23 0 23 0 75
1734 2 259 3 308 3 225 6 027
Rorelsens kostnader
Handelsvaror -23 -328 -27 -354 -769
Ovriga externa kostnader -1 466 -552 -2 754 -1 196 -3 711
Personalkostnader -1 941 -1 708 -3 646 -2 998 -4 901
Avskrivningar -325 -299 -615 -477 -1 021
Ovriga rorelsekostnader -3 -10 -4 -12 -31
-3 758 -2 897 -7 046 -5 038 -10 433
Rorelseresultat -2 024 -638 -3 739 -1 812 -4 406
Ranteintakter 0
Rantekostnader -20 -27 -67 -56 -110
-20 -27 -67 -56 -110
Resultat efter finansiella -2 044 -666 -3 806 -1 868 -4 516
poster
Bokslutsdispositioner
Aterforing fran periodis- - - - - -
eringsfond
Resultat fore skatt -2 044 -666 -3 806 -1 868 -4 516
Skatt pa arets resultat - - - - -
Periodens Resultat -2044 -666 -3 806 -1868 -4 516
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Balansrakningar - Tillgangar

BALANSRAKNINGAR - TILLGANGAR

Alla belopp i tusentals kronor 6/30/2018 6/30/2017 12/31/2017

Anlaggningstillgangar

Immateriella anldggningstillgangar

Ovriga immateriella anldggningstillgdngar 3262 2593 2847

Summa immateriella anlaggningstiligangar 3262 2593 2 847

Materiella anldggningstillgdngar

Inventarier, verktyg och installationer 492 275 274

Summa materiella anldaggningstillgangar 492 275 274

Summa anlaggningstillgangar 3754 2 867 3121

Omsittningstillgangar

Varulager m.m.

Fardiga varor och handelsvaror 121 23 249

Summa varulager m.m. 121 23 249

Kortfristiga fordringar

Kundfordringar 960 749 459

Aktuell skattefordran 57 141 24

Ovriga fordringar 3 15 367

Forutbetalda kostnader och upplupna intdkter 149 16 105

Summa kortfristiga fordringar 1170 921 955

Kassa och bank 7 515 5616 10 864

Summa omsattningstillgangar 8 805 6 559 12 068

SUMMA TILLGANGAR 12 559 9427 15189
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Balansrakningar - Skulder

BALANSRAKNINGAR - SKULDER

Alla belopp i tusentals kronor 6/30/2018 6/30/2017 12/31/2017

EGET KAPITAL OCH SKULDER

Eget kapital

Bundet eget kapital

Aktiekapital 723 578 723

Fond for utvecklingsutgifter 2290 1373 1875

Summa bundet eget kapital 3014 1951 2598

Fritt eget kapital

Overkursfond 22 566 12 706 22 566

Balanserat resultat -13 558 -6 859 -8 626

Arets resultat -3 806 -1 868 -4 516

Summa fritt eget kapital 5203 3979 9424

Summa eget kapital 8217 5930 12 022

Langfristiga skulder

Skulder till kreditinstitut

Ovriga langfristiga skulder 2 550 2 050 1950

Summa langfristiga skulder 2 550 2050 1950

Kortfristiga skulder

Checkrakningskredit

Leverantorsskulder 381 223 441

Ovriga skulder 361 289 373

Upplupna kostnader och férutbetalda intakter 1051 934 404

Summa kortfristiga skulder 1793 1447 1217

SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER 12 559 9427 15189
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Touchtech AB

Vastra Hamngatan 1
41117 Goteborg

031-75 73 250
info@touchtech.com
www.touchtech.com

Senaste nytt pa Touchtech:

twitter: @touchtech
facebook: @wearetouchtech
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