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Forsta kvartalet, 1 januari — 31 mars 2019

Nettoomsattningen uppgick till 1935 (1209) tkr

Rorelseresultat fore avskrivningar (EBITDA) uppgick till -826 (-1424) tkr
Resultatet fore skatt uppgick till -1267 (-1761) tkr

Resultat per aktie uppgick till -0,18 (-0,24) kr

Antal aktier per 2019-03-31 uppgick till 7 231 000

(Jamforelsetal inom parentes avser motsvarande kvartal foregadende ar)

Vasentliga handelser under det forsta kvartalet Vasentliga handelser efter periodens slut

Utokat tjanstepaketering med bl.a. coachning av « Stororder fran Bestseller gallande en ny produkt
e-handel i butik for butikspersonal. (Touchtech Showroom) till ett vérde av ca 3,6 MSEK

Utvecklat ny funktionalitet (mojlighet att jamféra
produktspecifikationer samt avancerad funktionalitet
for skarmspecifikt sortiment och lagersaldo) som

i licensinbetalningar fram tills september 2019 med
en arlig aterkommande licensintdkt pa mer an 3,6
MSEK vid fullt genomfdrande.

oppnar for nya vertikaler. Tecknat avtal med skoforetaget Eytys.

Lanserat ett kraftfullare statistikpaket. Ingatt strategiskt partnerskapsavtal med

Modekedjan JOY som ags av MQ, har lanserat

ehanelsbolaget Avensia.

kortbetalning med Touchtech Vendo.

Strategiska samarbeten med vardeadderande
partners (Visma Digital Commerce, Cenera och
Wetail) har ingatts.
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VD har ordet

Nettoomsattningen for forsta kvartalet uppgick till 1 935
(1 209) TSEK vilket ar en 6kning med 60%. Det var
framforallt bade de dterkommande intakterna och
tjiansteleveranserna relaterade till Touchtech Vendo som
bidrog till 6kningen. Samtidigt har rorelsens kostnader
minskat ndgot under perioden fast personalstyrkan okat
med 30% jamfort med samma period foregaende ar.

Under och efter forsta kvartalet har vi i nara samarbete
med Bestseller designat en helt ny produkt, Touchtech
Showroom. Projektet ar utformat som ett samarbete
mellan Bestseller och Touchtech, dar resurser,
processkunskap, teknisk kompetens och finansiering
kommer att garantera for en unik produkt, resulterande i
en 100% digital process for showrooms. Touchtech som
ager rattigheterna till Touchtech Showroom kommer
att erbjuda produkten till varumarkesproducenter pa
den globala marknaden och darmed komplettera vara
befintliga produkter val.

Initiala licensinbetalningarna om 3,6 MSEK kommer att
goras i forskott fram till sista september 2019. Vid fullt
genomforande innebar avtalet en arlig dterkommande
licensintakt som Overstiger det initiala ordervardet pa
3,6 MSEK. Touchtech bedomer darmed att den fortsatta
driften for verksamhetsaret 2019 ar sakrad tack vare en
okad efterfraga pa Touchtechs produkter och tjanster i
kombination med ordern fran Bestseller.

Aven om osidkerheten kring den pagaende digitala
omstallningen inom retail ar stor marker vi av ett allt storre
intresse av Touchtechs insikter och losningar i att driva
online-forsaljning genom att forena e-handel och butik/
showroom, sa kallad 'Endless-Aisle’. Touchtech har en
marknadsledande position inom Endless-Aisle och stort
forsprang mot konkurrenter. Ett exempel pa detta ar var
senaste kund, Eytys, som byter ut sin tidigare losning i sina
butiker till Touchtech Vendo och samtidigt far coachning for
att gora online-forsaljningen till en naturlig del av saljarnas
satt att bemota kunderna.

Parallellt med direktforsaljningen har det etablerats
flertalet officiella partnerskap med vardeadderande
bolag inom e-handel och digital signage. Detta innebar
att Touchtech inte blir flaskhalsar nar det kommer

till att integrera vara losningar med respektive kunds
unika system och kan darmed snabbare och mer
kostnadseffektivt skala globalt.

Med vanliga halsningar,
Deniz Chaban
deniz@touchtech.com
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Bolagets verksamhet

Affarsidé

Touchtechs affarsidé ar att tillhandahalla helhetslosningar
till detaljhandeln for att digitalisera butiksupplevelsen sa att
den motsvarar konsumentens forvantningar. Med Touchtechs
losningar kan detaljhandeln oka och driva forsaljningen i butik.

Vision

Touchtechs vision ar att ge upphov till en shoppingsupplevelse
som far konsumenten att vilja atervanda till den fysiska
butiken. Bolagets ambition ar att bli en ledande global aktor
inom digitalisering av detaljhandeln.

Bolagets produkter och tjanster

Det tekniska begrepp som anvands inom Bolagets bransch
for att beskriva den kategori av produkter som Touchtech
utvecklar kallas for Endless-Aisle, vilket kan Oversattas till
"oandlig hylla” pa svenska. Begreppet syftar pa att via en
touchskarm kunna presentera oandligt med information om
exempelvis produkter.

Touchtechs produkter gor det mojligt for handlare att
presentera sitt fulla produktsortiment i butik och ger
konsumenten mojligheten att hitta och kopa produkter som
inte finns fysiskt i butiken. Bolagets karnprodukt ar en skalbar
mjukvaruplattform (sa kallad Software as a Service-tjanst) som
licensieras till handlare och anvands pa storre touchskarmar
i fysiska butiksmiljoer. Mjukvaran kompletteras med olika
konsultationstjanster for att implementera digitalisering i
handlarens butiker.

Touchtech erbjuder idag tva produkter, Touchtech Lima och
Touchtech Vendo, med tillhorande tjanster. Bada produkterna
ar utvecklade med fokus pa detaljhandeln men skiljer sig at i
vissa avseenden:

e TouchtechLimalanserades 2012 ochlamparsigbast for att
presentera information om komplexa och konfigurerbara
produkter sdsom presentation av olika bilmodeller och
tillval i en bilhall.

¢ Touchtech Vendo lanserades 2015 och lampar sig bast
for att presentera produktinformation sdsom klader, skor,
inredningsartiklar och elektronik och mojliggor forsaljning
av produkter som den fysiska butiken inte har i lager.

| tillagg till Touchtech Lima och Touchtech Vendo erbjuder
Bolaget aven en rad konsultationstjanster med fokus pa att
hjalpa handlare att implementera respektive produkt och
komma igdng med anvandningen av produkten pa ratt satt.

Mer utforlig information om Touchtech kan med fordel lasas
har: https://goo.gl/c?aC8W

Senaste nytt pa Touchtech:

twitter: @touchtech
facebook: @wearetouchtech
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Finansiella kommentarer

Intakter och kostnader:
Nettoomsattningen uppgick under forsta kvartalet till 1935 TSEK vilket
ar en okning med 726 TSEK eller 60% mot féregaende ar.

Touchtech har under samma period minskat sina kostnader med 91
TSEK. 269 TKR ar en okning av personalkostnader i samband med
nyrekryteringar medan ovriga externa kostnader minskat med 412 TKR
beroende pa att Touchtech AB valt att inte delta i mdssor i egen regi
under forsta kvartalet utan tillsammans med partners.

Likviditet och finansiering

Touchtechs banktillgodohavanden uppgick efter forsta kvartalet till
2,7 MSEK (10 MSEK per 31 mars 2018). Utover detta finns det en
outnyttjad checkrakningskredit pa 500 TSEK att tillga. Touchtech har
rantebarande skulder om 2,4 MSEK (2,8 MSEK per 31 mars 2018).

Aktivering av FoU

Touchtech har under arets forsta kvartal balanserat totalt 207 TSEK
avseende lonekostnader samt kostnader for underkonsultationer for
utvecklingsarbete. Immateriella anldggningstillgangar uppgick per 31
mars 2019 till 3,8 MSEK (3 MSEK).

Avskrivningar

Periodens resultat har belastats med avskrivningar om 406 TSK
(290 TSEK). Av dessa avser 267 TSEK (243 TSEK) avskrivningar pa
egenupparbetade immateriella tillgangar.

Principer for rapportens upprattande
Foretaget redovisar enligt regelverket K3 vilket ar oforandrat mot
foregaende ar.

Revisors utlatande angdende delarsrapporten
Rapporten har inte varit foremal for granskning av Touchtechs
revisorer.

Aktien

Touchtech AB (publ) noterades den 22 november 2017 pa Spotlight
Stock Market (tidigare Aktietorget) med kodnamnet TOUCH och har
ISIN-kod SE0010414482.

Antal aktier
Vid periodens utgang har Touchtech AB (publ) 7 231 000 stycken
utestdende aktier.

Nasta rapporteringstillfalle
Delarsrapport Q2 2019 publiceras den 31 augusti 2019
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The Fitting Room i Nordstgn, Goteborg overtraffade forvantningarna genom att forena det basta av
fysisk och digital handel. Okad onlineférsaljning med 43% och minskad andel returer med 89% ar
nagra av hojdpunkterna nar projektet nu summeras.

The Fitting Room var en arena dar kunden kunde
prova det fulla sortimentet av klader fran Wacay
och skor frdn Sneaky Steve pa en butiksyta om
endast 63 kvadratmeter. Bestallningarna lades
av kunderna pa interaktiva touchskdarmar. Pa sa
satt kunde personalen spendera all sin tid med
att serva kunderna. Bestallningen levererades
hem till kunden fran respektive varumdarkes
egna webblager.

"Vi ar valdigt imponerade med utfallet av The Fitting
Room som Gkade var totala e-handelsférsalining med
43%. Eftersom vi sjalva ansvarat for utbud och lager har
en storre andel salts till fullpris, vilket skapat utrymme
for battre marginal for alla parter.” — sager Mans
Mansson, VD och grundare Sneaky Steve.

Kvadratmeterforsaljningen for The Fitting Room, som
holl oppet 11 oktober till 11 november, var nara dubbelt
sa hog som referenssnittet i Nordstan. | linje med
forvantningarna lag andelen returer pa mindre an en
procent, tack vare att kunderna fick mojlighet att prova
produkterna fore bestallning. Feedbacken fran kunderna
var genomgaende positiv.
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"Jamfart med mer traditionella butikskoncept som jag
jobbat i kunde jag i The Fitting Room ta hand om flera
kunder samtidigt utan att ldmna nagon da jag hade
alla provprodukter, lagersaldo och information om
produkterna tillgdngligt pa butiksgolvet. Till en bérjan
trodde jag att konceptet framforallt skulle tilltala

den yngre konsumenten men har nu helt andrat
uppfattning.” — sager Bernth Carning, butikssaljare pa
The Fitting Room.

| The Fitting Room var alla produkter taggade for

att kunden enkelt skulle kunna ta del av storyn om
produkten och varumarket. Det handlade om allt
fran designerns tankar till information om hallbarhet
och konkreta egenskaper som adderar varde till
produkten. | provrummet speglade sig kunden i en
valbar virtuell miljo dar musik, ljus och bild bidrog till
att satta ratt stamning och atmosfar.

"Resultatet fran The Fitting Room &r ett bevis pd att
kombinationen av fysik och digital handel 4r bade
l6nsammare och gronare. Vi ser fram emot att dela
med oss av alla insikter och [Grdomar fér att skapa
trygghet i det omfattande forandringsarbete som vara
kunder befinner sig i.” - konstaterar Deniz Chaban och
Johan Lind, VD och grundare, Touchtech respektive
Vertiseit.
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Utvald finansiell information

Resultatrakning

Alla belopp i tusentals kronor

Rorelsens intdkter
Nettoomsattning

Aktiverat arbete for egen rakning
Ovriga rorelseintakter

Rorelsens kostnader
Handelsvaror

Ovriga externa kostnader
Personalkostnader
Avskrivningar

Ovriga rorelsekostnader
Rorelseresultat

Ranteintakter

Rantekostnader

Resultat efter finansiella poster
Bokslutsdispositioner
Aterfbring fran periodiseringsfond
Resultat fore skatt

Skatt pa arets resultat

Periodens Resultat

2019-01-01-
2019-03-31
3 man

1935

144

2082

-51

-502

-2 349

-406

-3314

-1 232
-2 908

-36
-36

-1267

-1267

-1267

2018-03-01-
2018-03-31
3 man

1209

365

1574

-914
-2 080
-290
-3 288

-1 714
-2 998

47
47

-1761

-1761

-1761

2018-01-31-
2018-12-31
12 man

6126
1907

23
8056

-334
4 947
7175
-1 351

24

-13 831

-5 775

=132

=132

-5 907

-5 907

-5 907
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Balansrakningar - Tillgangar

Alla belopp i tusentals kronor 3/31/2019 3/31/2018 12/31/2018
Anlaggningstillgangar

Immateriella anlaggningstillgadngar

Ovriga immateriella anldggningstillgdngar 3812 2 968 3871
Summa immateriella anldggningstillgangar 3812 2968 3871
Materiella anlaggningstillgangar

Inventarier, verktyg och installationer 816 475 703
Summa materiella anldggningstillgangar 816 475 703
Summa anlaggningstillgangar 4 627 3 443 4574
Omsattningstillgangar

Varulager m.m.

Fardiga varor och handelsvaror 272 180 298
Summa varulager m.m. 272 180 298
Kortfristiga fordringar

Kundfordringar 1322 932 1756
Aktuell skattefordran 0 17 0
Ovriga fordringar 13 0 0
Forutbetalda kostnader och upplupna intakter 218 360 309
Summa kortfristiga fordringar 1552 1409 2 065
Kassa och bank 2748 9972 3585
Summa omsattningstillgangar 4572 11 561 5948
SUMMA TILLGANGAR 9199 15 004 10 522
TOUCHTECH AB DELARSRAPPORT touchtech
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Balansrakningar - Skulder

Alla belopp i tusentals kronor

EGET KAPITAL OCH SKULDER

Eget kapital

Bundet eget kapital
Aktiekapital

Fond for utvecklingsutgifter
Summa bundet eget kapital

Fritt eget kapital
Overkursfond
Balanserat resultat
Arets resultat

Summa fritt eget kapital

Summa eget kapital

Langfristiga skulder
Skulder till kreditinstitut
Ovriga l&ngfristiga skulder
Summa langfristiga skulder

Kortfristiga skulder

Checkrakningskredit

Leverantorsskulder

Saktteskulder

Ovriga skulder

Upplupna kostnader och forutbetalda intakter
Summa kortfristiga skulder

SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER

3/31/2019

723
3944
4 667

22 566
-21118
-1 267

181

4 848

1933
1933

288
15
906
1208
2 417

92199

3/31/2018

723
1996
2719

22 566
-13 262
-1761
7 543

10 262

2613
2613

693
441
995
2129

15004

12/31/2017

723
3284
4007

22 566
-14 551
-5 907

2108

6116

1983
1983

486
1037
900
2 423

10522
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Touchtech AB

Vastra Hamngatan 1
411 17 Goteborg

031-75 73 250
info@touchtech.com
www.touchtech.com

Senaste nytt pa Touchtech:
twitter: @touchtech
facebook: @wearetouchtech



